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¿ Cómo los puedo ayudar? 
- Soluciones practicas de ahorro en dolares americanos
- Protección de su patrimonio.
- Plan de ahorro para su jubilación 
- Plan de ahorro para la universidad de sus hijos.
- Cobertura de salud mundial
- Cobertura de salud y vida sin examenes médicos incluyendo covid19
- Pago de gastos inmediatos
- Definiciones de terminologías en el área de seguros
- Cubrir necesidades básicas al momento de su ausencia.

¿ Cómo los persuadir? 
- ¿Cuánto vale la seguridad de tu familia?
- ¿Estas seguro que tu cobertura nacional cubre covid19?
- ¿Te consideras un padre/madre de familia responsable?
-¿Ya estas ahorrando para la universidad de tus hijos?
- ¿Conoces los beneficios de una cobertura americana?

Concretar cita o videollamada
- Estimado,______, me contenta su dispocisión al tomar esta im-
portante decisión, mi deber ayudarle a ajustar detalles, me facilita 
un numero de contacto porfavor. Mi numero es xxx-xxxxx

Tengo espacio en mi agenda el Martes a las 10 am o a las 2 pm.

¿Cúal es su disponibilidad? 

¿de donde?
Facebook

Grupos de Facebook
Instagram

Grupos de whatsapp
Amigos

Referidos

Recuerda la técnica de 
IPPCta 

cuando redactes un 
email, o un mensaje en 
instagram o facebook

En este punto, ya tienes el con-
trol de la situacion, debes 

lograr que el prospecto te de 
tres ‘Si’ para concretar.

Al lograr los 3 ‘si’ concreta 
llamada/cita

menciona que trabajas por
agenda, y le das dos opciones.

ej: 10am ó 2pm
luego finaliza con una

pregunta!



 Nombre: _______________

Ocupacion: _____________

LEAD #

Fuente:

¿Qué tipo de cobertura necesita?
 Según sea el caso.

¿Cómo lo puedo persuadir?
 Según sea el caso.

IPPCta.

Introducción: ¿Quíen soy y que hago?

Presentación: ¿A quien represento?

Persuación: ¿Por qué necesitas este plan?

Call to action (Cta): haz una pregunta que deje con intriga.

•	 Redacción para instagram e emails

Cada cliente es dif-
erente, según sea 
el caso tu traba-
jo es definir cual 

plan se adapta a el 
o ella.

Entablando una 
conversación con 
el cliente, te daras 

cuenta de sus necesi-
dades.


